
 
 
 
 
 
 
 
 
 
WAT? 
Heel wat bedrijven kopen aan in het buitenland of vinden het 
opportuun om de sourcing- en/of importmogelijkheden in het buitenland (verder) te onderzoeken voor hun 
producten, onderdelen of grondstoffen. 
 Sourcing = invoeren in België van halfafgewerkte producten of grondstoffen 
 Import = invoeren in België van volledig afgewerkte goederen 

 
Zeker landen zoals de BRIC (Brazilië, Rusland, India en China) en de Next-11 (Bangladesh, Egypte, Indonesië, 
Iran, Mexico, Nigeria, Pakistan, Filippijnen, Zuid-Korea, Turkije en Vietnam) bieden hiervoor dikwijls 
interessante opportuniteiten.    
 Hoe ontwikkelt een bedrijf een global sourcing network?  
 Hoe kan een globale sourcing - strategie worden uitgebouwd?  
 Wat komt bij import en sourcing kijken?  
 Vereist elke aankoop in het buitenland een andere aanpak per land?  
 Welke landen zijn het meest opportuun voor de aankoop van welke goederen of grondstoffen? 

De Platogroep Global import & sourcing wil door ervaringsuitwisseling de belangrijke theoretische maar 
vooral de meest praktische aspecten van het aankopen op buitenlandse markten onder de loep nemen. 
 
Een greep uit de topics die tijdens de maandelijkse groepsbijeenkomsten kunnen aan bod komen: 
 
 Het uitbouwen van een global sourcing-

strategie 
 Cultural awareness en 

onderhandelingstechnieken 
 Het vinden van goede import- en 

sourcingkanalen 
 Leveranciersbeoordeling 

 Partnerships, charters, contracten  
 Service Level Agreements (SLA) 
 Supply risk reduction 
 Douane & BTW – issues bij import & sourcing 
 Total Cost of Ownership (TCO) 
 Productveiligheid en - aansprakelijkheid 
 New tools: e-procurement, e-auction  

 
Let wel ! Het is de Platogroep zelf die beslist welke topics  aan bod moeten komen! 
 
VOOR WIE? 
Sourcing Managers, aankoopverantwoordelijken, zaakvoerders, … van KMO’s die internationaal 
actief zijn en hun aankoopstrategie wensen te optimaliseren of die op zoek zijn naar nieuwe landen 
van waaruit kan gesourced of geïmporteerd worden. 
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PRAKTISCH 

• 10 groepsbijeenkomsten met vaste leden gestuurd door twee à drie peters of meters = 
ervaringsdeskundigen uit het bedrijfsleven 

• duur: 1 jaar van maart 2012 tot maart 2013 
• Kostprijs:  

- 975 EUR (excl BTW) voor leden 
- 1.100 EUR (excl BTW) voor niet-leden 
- Een tweede deelnemer uit hetzelfde bedrijf betaalt 800 EUR (excl BTW) 

• Indien u aan de voorwaarden voldoet kan u 50% van het inschrijvingsgeld recupereren via: 
www.kmo-portefeuille.be  
 
 
 
 

ANTWOORDFORMULIER 
 

Bedrijf ...................................................................................................................................  

Contactpersoon .....................................................................................................................  

Rechtstreekse TEL .................................................................................................................  

GSM ......................................................................................................................................  

e-mailadres ...........................................................................................................................  

 

   heeft interesse en wil gecontacteerd worden  

   wil inschrijven en gecontacteerd worden voor een intake gesprek 

 

  Contactpersoon voor de Plato-groep ‘GLOBAL IMPORT  & SOURCING’: 

Voka - Kamer van Koophandel Mechelen  
Petra Van Bouwelen 
tel 015/45 10 29 
gsm 0476 909 909 
petra.van.bouwelen@voka.be  

 

http://www.kmo-portefeuille.be/�
mailto:petra.van.bouwelen@voka.be�

